
売れる野菜で収益アップ！研修会

「美味しい」だけじゃ足りない！消費者が
“選びたくなる”野菜づくりのポイントを学びませんか？

神奈川支店
2階会議室

11月11日（火）
13:30–15:30
定員50名

きた総合センター
2階会議室

11月10日（月）
13:30–15:30
定員100名

 みなみ総合センター

4階会議室
11月12日（水）

13:30–15:30

奈良県農業改良普及員からJAの営農指導員など

を経て、奈良県 農産物直売所の店長をオープン

時より8年近く務める。店長を務めながら地域特

産品の開発や販路開拓等に携わってきた。平成

18年に、農産物直売所コンサルティング事務所

「オフィス　シンセニアン」を設立。

講師：勝本 吉伸氏
株式会社シンセニアン
HPはこちらから

農業新聞のコラム

を担当していた

実績あり！

講演や執筆、直売所支援では

【生産者が身近に感じられる】

具体的な直売所情報の提供や

【現場主義】に基づく経営改善

策の提案に重点を置いている。

JA横浜　販売部

≪道の駅・農産物直売所プロデュース実績≫

②売上アップにつながる6つの売り方の工夫

   【鮮度の良さ】と【品質の良さ】で売り上げを伸ばす

   【見た目の良さ】で選んでもらう

   【商品のPR】に努める

   【価格付け】に細心の気配りを

   【包装資材】でも売れ行きが変わる

   【アイデア満載の売り方】を考える

≪演題≫
「売れる農産物作りと売り方の工夫」

①売れる農産物作りの進め方

   ・直売所の人気野菜とは

   ・珍しい野菜と品種も取りそろえる

   ・時期をずらした栽培で出荷期間の延長を

   ・足らない時期を把握して栽培拡大を

≪ 対象 ≫

出荷者

（参加費：無料）

≪ 申込方法  ≫

10/24(金）までに

メルカート・「ハマッ子」直売所

販売課（805-6613）へお申込み下さい。

※Zoom参加も可能

希望者へFMSメールを使用し

ログインURLをお送りいたします。

≪申込は裏面より≫



あなたの野菜がもっと売れる！

なかなか聞けない

直売所のプロが伝える秘訣

講師：勝本 吉伸氏
株式会社シンセニアン

農業新聞のコラムを担当していた

実績あり！

14ヶ所の実績！

プロデュース歴
直売所

２６年

キリトリ

出荷者番号

mail:
フリガナ

農林水産省

「全国地産地消推進協議会幹事」

農林水産省選定

「地産地消の仕事人」

内閣府

「地域活性化伝道師」

生産者と共に歩んできた経験をもとに、直売所経営に関する著書も出版！

お名前

Zoomを希望の場合はメールアドレスをご記入ください。

※予め、Zoomアプリのダウンロードが必要です。

出荷店舗


